
  

 
 

 

 

 

 اختر طرق التنقیب 

ھناك العدید من طرق التنقیب المتاحة ، وسوف نقوم 
بینما ستختار . بتغطیتھا بمزید من العمق في وحدة لاحقة

على الأرجح طرقاً متعددة للتنقیب ، یجب أن تركز طاقتك 
سیستجیب لھا عملاؤك المحتملون عندما  على الأسالیب التي 

على سبیل المثال ، تقل احتمالیة استجابة  .  یتعرضون لھا
العملاء المحتملین الأصغر سناً للمكالمات غیر المرغوبة 

وأكثر عرضة للاستجابة للشبكات الاجتماعیة والندوات عبر 
 :تشمل طرق التنقیب الشائعة الاستخدام ما یلي. الإنترنت

 باردالاتصال ال •
 الإحالات  •
 تسویق المحتوى  •
 التسویق عبر البرید الإلكتروني •
 الشبكات •
 ندوات •
 شبكات التواصل الاجتماعي •
 ندوات عبر الإنترنت •
 دعایة  •

 

 

 

 

 انشاء محتوى 

لا تقلل أبدًا من أھمیة إنشاء محتوى مثیر للإعجاب. لكي یكون المحتوى فعالاً ، یجب أن 
اك العدید من الطرق المختلفة لإنشاء المحتوى ، یكون احترافیاً وغنیاً بالمعلومات. ھن

 ویمكنك تطویره بنفسك أو تعیین خبیر.
 أنواع المحتوى التي یمكنك إنشاؤھا:

 النشرات الإخباریة •
 دراسات الحالة •
 ) مدونات الفیدیو(مدونات الفیدیو  /المدونات  •
 المدونة الصوتیة  •
 ندوات عبر الإنترنت •
 وسائل التواصل الاجتماعي •
 المقابلات •
 كتب •

بمجرد إنشاء المحتوى ، علیك القیام بكل ما في وسعك لمشاركتھ. قم بتطبیق المھارات في 
 طرق التسویق للمساعدة في نشر معرفتك. 

 
 

 عدم تقدیم القیمة

ء المحتملین وتولید العملاء المحتملین إلى ساحة البیع. لقد أكدنا بالفعل على أھمیة توفیر القیمة للعملاء المحتملین. لسوء الحظ ، غالباً ما یتم إبعاد البحث عن العملا
یام العملاء المحتملین بضبط لا یرید الناس أن یشعروا بأنھم مجبرون على الاستماع إلى شخص مھتم فقط بأموالھم. سیؤدي الفشل في تقدیم القیمة دائمًا تقریباً إلى ق

 عن العملاء المحتملین وتولیدھم.  رسالتك. تذكر دائمًا تقدیم قیمة عندما تقوم بالتنقیب
 

 

 التنقیب وتولید العملاء المحتملین 
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