
 

 

 
 

    بناء علاقة    

یتطلب جزء من العلامة التجاریة الشخصیة بناء علاقة. 
عندما تبني علاقة مع الناس ، یكون لدیك فرصة لتطویر 

ترویج متبادل بین حیاتك الشخصیة والمھنیة والذي سیؤدي 
التجاریة لأصحاب العمل إلى فرص حیث تظھر علامتك 

 والموظفین والعملاء المحتملین.
 

 كیفیة بناء علاقة:
 
 . فستان احترافي: ضع في اعتبارك مظھرك •
اكتشف الأرضیة : ابحث عن الاھتمام المشترك •

 .المشتركة
 .كن صادقاً في تعاملاتك: أظھر الصدق •
تواصل مع الناس على المستوى  :  إظھار التعاطف •

 .العاطفي

 

 الأصالة ھي المفتاح          

بغض النظر عن الطریقة التي تختارھا لتصویر علامتك التجاریة ، فإن الأصالة 
ھي المفتاح. لیس من السھل التظاھر بأنك أصلي. أصبح الناس أكثر ذكاءً في  
تحدید الأصالة ، وینجذبون إلیھا. في حین أن الأصالة قد تبدو وكأنھا رسالة  

من الناس في أن یكونوا أصلیین في علاماتھم سھلة لنقلھا ، یفشل الكثیر 
 التجاریة. ھناك إجراءات محددة یمكنك اتخاذھا لتحسین مصداقیتك:

 
 .أن تكون أصیلاً یتطلب أن تكون صادقاً بشأن قیمك وأفكارك :أمانة •
إن دعم المؤسسات الخیریة والقضایا  . الأصالة تتطلب العمل:تعزیز الأسباب •

 .التزامك بقیمك التي تتماشى مع قیمك یظھر
ادعم كلماتك بأفعالك في كل فرصة ، ولا تحید عن رسالتك  :إظھار الاتساق •

 .  الأساسیة

 

 الثلاثة سي اس

تجاریة ،  عند إنشاء علامتك التجاریة ، یجب أن تتذكر العناصر الثلاثة: الوضوح والاتساق والثبات. سواء كنت تقوم بإنشاء علامة تجاریة شخصیة أو
 العناصر الثلاثة مفیدة للغایة.ستجد 

 
إذا كان   وضوح:یجب أن تكون علامتك التجاریة واضحة بشأن ما تفعلھ وما لا تمثلھ. ھل أنت مجازف أم أنك تمثل الاستقرار؟ ھل أنت مبدع أم تحلیلي؟

 ھناك أي غموض في علامتك التجاریة ، فسوف تربك الناس وتسبب خیبة أمل. 
 

لامتك التجاریة بوضوح ، من المھم أن تظل ثابتاً. یتطلب الاتساق أن تقدم نفسك في نفس الضوء في كل مرة تقوم فیھا  تناسق:بمجرد تحدید ھویة ع
 بتوصیل علامتك التجاریة. یجب أن یكون ھذا الاتساق في قیمك المعلنة وأن یكون واضحًا في أفعالك.

 
 عتماد علیھا بشكل واضح. بمجرد تحدید علامتك التجاریة ، التزم بھا. ثبات:تتطلب علامتك التجاریة الثبات ، مما یعني أنھ یمكن الا

 

 

 العلامة التجاریة الشخصیة
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